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Πότε ένα περιστατικό του
φαρμακείου γίνεται ευκαιρία
ανάπτυξης προϊόντος
When a pharmacy case becomes a development opportunity

Στασινός Σικαλιάς | Pharmacist | Founder, Sikalias Pharmacy | CEO, Sikalias
Pharmaceutical Laboratories

Scientific Note / Case Note — principle-based, anonymized, non recipe-based
educational material

Κεντρική ιδέα
Δεν μετατρέπεται κάθε compounded prescription σε product idea. Όμως, όταν
επαναλαμβανόμενα περιστατικά αναδεικνύουν σταθερά κενά σε μορφή,
σταθερότητα ή χρήση, το φαρμακείο γίνεται πολύτιμη πηγή ανάπτυξης νέων
formulation concepts.

Από το μεμονωμένο case στο επαναλαμβανόμενο pattern
Ένα isolated περιστατικό μπορεί να παραμένει αμιγώς εξατομικευμένο. Όταν όμως η
ίδια ανάγκη εμφανίζεται ξανά και ξανά, είτε από τον ίδιο τύπο ασθενών είτε από
διαφορετικά φαρμακεία και ιατρούς, τότε αρχίζει να σχηματίζεται pattern.

Το pattern αυτό είναι συχνά πιο σημαντικό από την ίδια τη συνταγή. Δείχνει ότι η αγορά
ή η υπάρχουσα φαρμακευτική πρακτική δεν καλύπτει επαρκώς μια συγκεκριμένη
ανάγκη.

Εκεί βρίσκεται η αρχή της development opportunity.

Τι πρέπει να αναγνωρίζει ο επαγγελματίας
Χρειάζεται να διαχωρίζει αν το issue είναι πραγματικό unmet need, αν είναι
formulation-feasible και αν έχει νόημα να μετατραπεί σε structured concept.

Η συχνότητα, η κλινική αξία, η δυνατότητα τεκμηριωμένης σταθερότητας, η
καταλληλότητα της dosage form και το potential for scale είναι βασικά screening
criteria.

Αν αυτά τα στοιχεία δεν υπάρχουν, το case παραμένει σωστά στο επίπεδο της
εξατομικευμένης υπηρεσίας.

Από το compounding insight στο concept note
Η κρίσιμη μετάβαση είναι η διατύπωση του προβλήματος στη γλώσσα της ανάπτυξης
προϊόντος. Ποιο είναι ακριβώς το unmet need; Ποια dosage form μπορεί να το καλύψει;
Ποια είναι τα βασικά formulation risks; Ποια η πιθανή value proposition;

Όταν αυτή η λογική αποτυπωθεί καθαρά, το φαρμακείο παύει να είναι απλώς σημείο
εκτέλεσης και γίνεται early-stage innovation source.
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Σε αυτό το σημείο, η εμπειρία του compounding και η γνώση του R&D; συναντιούνται
παραγωγικά.

Γιατί αυτό έχει business-development αξία
Για το φαρμακείο, ενισχύει τον ρόλο του ως referral center και επιστημονικού
συνεργάτη σε δύσκολες περιπτώσεις.

Για το προσωπικό scientific brand, δείχνει ότι η εξειδίκευση δεν περιορίζεται στην
παρασκευή αλλά επεκτείνεται στην αναγνώριση και ωρίμανση formulation opportunities.

Για ένα development/manufacturing partner, δημιουργεί πρόσβαση σε πραγματικά
market signals που δεν φαίνονται εύκολα από το γραφείο.

Βασικά σημεία
● Τα recurring compounding requests μπορούν να λειτουργήσουν ως early indicators κενών της

αγοράς.

● Μια development opportunity απαιτεί συχνότητα, clinical value, technical feasibility και
documentation logic.

● Το φαρμακείο μπορεί να γίνει σημαντική πηγή innovation signals όταν διαθέτει formulation mindset.

Professional note: Το παρόν σημείωμα έχει εκπαιδευτικό χαρακτήρα, είναι principle-based και
anonymized, και δεν περιγράφει συνταγές ή recipe-level οδηγίες παρασκευής. Στόχος του είναι να
αναδείξει τη λογική του compounding, του formulation thinking και της τεκμηρίωσης ως εργαλεία
επιστημονικής και επαγγελματικής ωρίμανσης.
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